FORMATO EUROPEOQ
PER IL CURRICULUM
VITAE

INFORMAZION| PERSONAL!

Nome
Indirizzo

Telefono

E-mail

Nazionalitd

Data di nascita

ESPERIENZA LAVORATIVA

Date {(da-g)

Nome e indirizzo del datore di favoro
Tipo di azienda o.settore

‘ Tipo di impiege
Principali mansioni e re,s'ponsabilitéi

Date {dz - a)

Nome e indirizzo del datore di favoro
Tipo di azienda o seftore

‘ Tipo di impiego
Principali mansioni e responsabilita

Pagina 1 - Curricufum vitae df
Fontana Waltgr

WALTER FONTANA

ltaliana

21111879

Dal 2022
ENERGYWAVE S.P.A.
Energy Service Company
Sales Managar

Sviluppo Private Real Estate italia nordy

Dal 2016 al 2022
‘CERESA S.P.A.

Energy Service Company
Sales Manager

Sviluppo commerciale della Divisione Residenziale, coordinamento attivita tecnica per la
formulazione di offerte.

Riporte diretio a CEO.



anagrafe
Evidenziato

anagrafe
Evidenziato

anagrafe
Evidenziato


Date (da-a)

Nome & indirizzo del datore di lavoro
Tino di azlenda o seftors

Tipe di impiego

Principali mansioni e responsability

Date (da - a)

Nemere indirizzo del datore di lavoro
Tipo di azienda o settore

Tipo di impiego

Principali mansioni e responsabilita

Date (da—a)
Nome e indirizzo de! datore di lavoro
‘ Tipo di azienda o settore

Tipo di impiego -

» Principali mansioni e responsabilita

CAPACITA E COMPETENZE [ "~ ¥

PERSONALI

MADRELINGUA -

ALTRE LINGUE
Capacita di lstiura
Capacita di scrittura

.Capacita di esprassione orale

CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONAL!

CAPACITA E COMPETENZE
ORGANIZZATIVE

CAPACITA E COMPETENZE
TECNICHE

PATENTE O PATENT!

ULTERIOR! INFORMAZIONI
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Dal 2016 al 2016

CLICARSP.A.
Energia — Servizi Tecnologici Integrati
Sales

Sviluppe commerciale delle Divisicni Pubblico e Residenziale, coordinamento attivita tecnaca per
la formulaziane di offerte.

Ripario diretic a Sales Area Manager.

Dal 2008 al 2015
EGEA S.RA.
Mulfiutility

Sales

Sviluppo commerciale delle Da\nsmm Pubblico e Residenziale, lmplanh urbani di
Teleriscaldamento.

Riperto diretto a Sales Area Manager.

Dal 1998 al 2008

BIKARI srl

Telzcomunicazioni - Eletironica
impiegato Tecnico Commerciale

Projeci Manager per le atfiviia i outsourcing dei principali operatori Nazionali ¢ Internazionali di
telefonia fissa e mobile (Vodafone, Fastweb, Telecom italia, Cisco, Nortel Networks).

Riporto diretto a CEO.

ITALIANO

FRANGESE - INGLESE
bueno

elemeniare
elementare

OTTIMO SPIRITO DI INIZIATIVA.

ATTITUDINE A LAVORO IN TEAM,

OTTIME CAPACITA' RELAZIONALL

OTTIME CAPACITA' DI INSTAURARE E MANTENERE RAPPORT! INTERPERSONALI.
AUTONOMOQ, DINAMICO, PRECISO.

COMPROV}\TA ESPERIENZA ULTRA DECENNALE NELLO SVILUPPC E CONSOLIDAMENTO DEL PORTAFOGLIO

CLIENTE NEL SETTORE DELLE FORNITURE ENERGETICHE E DEI SERVIZI AD ESSE COLLEGATE.
OTTIMA CONOSCENZA DEI MERGAT! E DELLE PROPRIE STRATEGIE DI VENDITA,

BUONA CONGSCENZA DEL PACCHETTC OFFICE.

~ BUONA CONOSCENZA SOFTWARE GESTICNALE SAP.

A-B

AUTORIZZG IL TRATTAMENTO DEI DATI PERSONALL Al SENS! DEL D.LGS 196 DEL 3@ GlUGND 2003 A




